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1 Introdução

1.1 Venda - Gerenciamento de Venda, Estoque, Clientes e Finanças

Venda é um sistema para controle de Vendas (Produtos e Serviços), Estoque, Clientes e financeiro.
Com ele você controla produtos, com ou sem estoque, produtos de representação, ou serviços. Gera
cotações e pedidos, gerencia comissão de vendedores e integra tudo isso com o controle financeiro,
suas contas correntes, cartões de crédito, dívidas. Com uma interface inovadora  , o Venda permite
fácil visualização de todas as informações e telas simplificadas. Você vai conseguir analisar vendas
por produtos, vendedores, grupos, etc, atravez de gráficos e relatorios. O Venda conta também com
uma agenda de contatos e compromissos.
Principais Funções:
Pedidos digitação rapida;
Pedidos convencional;
Controle de produtos (Estoque e comissonamento);
Controle de vendedores (Comissionamento);
Agrupamento de produtos;
Ferramenta para edição de formularios do sistema (Pedido, Cotação, Recibo, Cartas para Clientes);
Envio de formularios por email ou para Impressão;
Controle de Contas a Pagar e Receber;
Controle de Contas Bancárias;
Controle de Cartões de Crédito;
Controle de Caixa;
Relatórios e Gráficos Gerenciais;
Controle de Acesso por Usuários via senha (Podendo controlar contas separadas por usuário);
Conciliação bancária;
Controle de Centros de Custo;
Agenda de Compromissos;
Agenda de Contatos;
Emissão de Recibos;
Emissão de Cheques;
Emissão de Boletos;
Emissão de Nota Fiscal;
Mala direta via E-mail ou Cartas;
Pode-se trabalhar em Rede, sem limite de estações, e muito mais...

Venda - Loja Virtual (Modulo Opcional).
   Integração com os produtos, formas de pagamento, formas de entrega.
   Integração do Venda com os pedidos confirmados na Web.
   Configuração do site da loja virtual no próprio Venda.
   Veja mais detalhes no manual Capitulo "Loja Virtual".
   Este modulo é vendido separadamente do "Venda", ele foi criado para provedores com plataforma
Windows habilitado para paginas ASP.
   O Modulo é de fácil instalação e manutenção, as atualizações de dados são On-Line.
   O Custo para o Modulo é de R$30,00 (é necessário já possuir o sistema Venda, ou adquirir os dois
juntos).
   Faça um teste e veja as funcionalidades do modulo.
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2 Novidades Versão 3.0 (Venda)

1- Novo modulo opcional do sistema que permite a criação de uma Loja virtual na Web.
   Venda on-line.
   Integração com os produtos, formas de pagamento, formas de entrega.
   Integração do Venda com os pedidos confirmados na Web.
   Configuração do site da loja virtual no próprio Venda.
   Veja mais detalhes no manual Capitulo "Loja Virtual".
   Este modulo é vendido separadamente do "Venda", ele foi criado para provedores com plataforma
Windows habilitado para paginas ASP.
   O Modulo é de fácil instalação e manutenção, as atualizações de dados são On-Line.
   O Custo para o Modulo é de R$30,00 (é necessário já possuir o sistema Venda, ou adquirir os dois
juntos).
   Faça um teste e veja as funcionalidades do modulo.

2- Numeração automática para códigos de produtos

Agora o sistema vai numerar os códigos produtos, e consistir se existir um produto com o mesmo
código, mas se necessário é possível informar o código de produto manualmente.

3- Novo campo no produto para definir o fabricante ou representada.

Agora é possível definir por produto, quem é o fabricante ou representada, possibilitando gerar
relatórios por fabricante/representada.

4- Cadastro de fabricantes ou representadas.

Idem ao cadastro de fornecedores, foi definido mais um tipo de cadastro, o fabricante/representada.

5- Opções para incluir Unidades/grupos/Sub-grupos e fabricantes/representadas.

No cadastro de produto é possível incluir um destes itens sem sair da tela, clicando nos botões
"Incluir" ou "Alterar" sobre o campo desejado.

6- Relatório de Compras por Produto.

No tipo de relatório de compras, por produto.

7- Correção da impressão de boleto, permitindo valores maiores que 1000,00.

8- Correção da impressão de boleto, permitindo valores maiores que 1000,00.

9- Correção no campo de grupo e sub-grupo do produto, os quais não estavam mostrando o
valores gravados.

10- Correção na Impressão de Recibo.

11- Opção na confirmação de pedido, nos dados da nota fiscal, onde é possível definir se o
valor do ISS é descontado ou não do valor da nota.

12- Incluído nas impressões de lista de preço, o cabeçalho da empresa.

13- Baixa de estoque mesmo que o produto "Permite vendas sem estoque".

14- Correção das mensagens de suporte que apareciam subitamente.
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15- Nova opção na tabela de formas de entrega, que define se é entrega ou retirada, se for
retirada não serão impressos no pedido os dados da entrega.

16- Nova opção na tabela de formas de pagamento que defina a forma de cobrança (Boleto,
Cheque, Deposito, etc...).

3 Novidades Versão 3.0 (Contas)

1- Nova opção que permite definir se o sistema vai permitir ou não a alteração de lançamentos
pagos.

Preenchendo o item "Permite Editar Lançamentos Pagos" o sistema permite a edição de
lançamentos que estiverem na situação pago.

3- Cadastro de Bancos.

4- Incluido mais opções de campos para a incluir na lista inicia.

5- Acerto no relatorio de lançamentos por cliente/fornecedor.

7- Novo Modulo de Orçamento Previsto.

Orçamento Previsto. Esta opção permite que você informe uma previsão de gastos por centro de
custos (Receitas e Despesas). Após informar as previsões o sistema mostra as diferenças entre
previsto e realizado (Realizado é a soma dos lançamentos feitos por centro de custo). Também
permite geração de gráficos e relatórios.

Opção do Menu:

Orçamento Previsto Padrão:
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A primeira etapa "Orçamento Previsto Padrão" você pode informar os valores previstos por centros
de custo e Sub-Centro de custo. Nesta tela basta preencher as colunas "Valor Despesa" e "Valor
Receita". (Usar o Valor Receita apenas quando o centro de custo for de "Créditos").
Informando o valor no Sub-Centro de Custo o sistema ja acumula o valor no Centro de Custo.
Todos os valores informando são somados nas linhas de "Total Despesas/Receitas" e serão
calculados no "Saldo Final".
Todos os valores informados em "Orçamento Previsto Padrão" serão utilizados em todos os meses
como sendo um valor default. Mas é possível definir um orçamento diferente para cada mês, veja a
seguir em "Orçamento Por Mês".
Nesta tela ainda você pode definir no campo "Avisar na inclusão de lançamentos quando o
orçamento atingir x %" onde fará com que o sistema avise quando a soma dos lançamentos para o
centros de custo ou sub-centros de custo estiver atingindo o percentual informado.

Orçamento por Mês
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Nesta etapa "Orçamento Previsto do Mês" você pode informar os valores previstos por centros de
custo e Sub-Centro de custo para o mês definido no campo "Mês/Ano". Nesta tela também é possível
visualizar as colunas "à confirmar" e "Realizado" , sendo "à confirmar" a soma de todos os
pagamentos pendentes para o centros de custo ou sub-centro de custo, no período do mês
informado, e "Realizado" a soma dos lançamentos pagos.
Entrando nesta tela o sistema informa a coluna "Previsto" com os valores informados no tela de
"Orçamentos Previsto Padrão", sendo que você pode alterar esta coluna informado os valores
previstos para o mês em específico.
Todos os valores informando são somados nas linhas de "Total Previsto/A Confirmar/Realizado" e
serão calculados na "Diferença entre Previsto e À Confirmar/Realizado".
O sistema define core para as situações:

Você pode Listar "Receitas" ou  "Despesas" clicando em:

Você pode listar apenas as centros de custos/sub-Centros de custo que tenha valores, clicando em:
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Para encolher outro mês para analise basta informar no campo :

O sistema conta ainda com as funções:

Gera previsão baseado na no Orçamento Previsto Padrão: Esta opção altera os valores previstos
conforme os valores do orçamento previsto padrão.

Gera previsão baseado na previsão do mês anterior: Esta opção copia os valores previstos do
mês anterior, desde que tenha-se informados os valores previstos no mês anterior.

Gera previsão baseado nos lançamentos do mês anterior : Esta opção gera a previsão para
todos os centros de custos/sub-centros de custos, baseando nos lançamentos pagos no mês
anterior, utilizando esta opção, os valores previstos informados vão ser substituídos .

Gráficos:
Na tela de gráficos é possível visualizar informando o mês/Ano, gráficos como "Despesas Previstas x
Realizadas"  , "Receitas Previstas x Realizadas" e "Receitas x Despesas".
Também é possível informar um Centro de Custo especifica para analise ou Todos.
Para imprimir o gráfico gerado basta clicar no botão "Imprime".

Exemplo do Gráfico de Despesas Previstas x Realizadas.

Exemplo do Gráfico  "Despesas x Receitas"
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Relatórios:

Nas opções de relatorios você pode informar o mês/Ano para analise, um centro de custo ou Todos,
Despesa ou Receitas e tem opção para listas apenas o centros de custos/sub-centros de custo que
tenham valor.

Opções de relatórios:

"Previsto x Realizado Mês Informado + 5 Meses Anteriores". Mostra o valor previsto e realizado
do mês informado, por centro de custo e detalhando os sub-centros de custo, mostrando o
percentual entre previsto e realizado, e indicando com imagens quando existiu aumento ou queda.
Mostra também os 5 meses anteriores ao mês informado.
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"Previsto x Realizado Mês Informado + 5 Próximos Meses".  Mostra o valor previsto e realizado
do mês informado, por centro de custo e detalhando os sub-centros de custo, mostrando o
percentual entre previsto e realizado, e indicando com imagens quando existiu aumento ou queda.
Mostra também os 5 próximos meses ao mês informado.

"Estatística de Realizado Mês Informado + 11 meses Anteriores" . O sistema gera o relatório
totalizando por centro de custo e detalhando por sub-centros de custo, mostrando o percentual
correspondente de cada centro de custo/sub-centro de custo em relação ao total. Mostrando também
os 11 meses anteriores ao mês informado.

"Estatística de Realizado Mês Informado + 11 Próximos meses " . O sistema gera o relatório
totalizando por centro de custo e detalhando por sub-centros de custo, mostrando o percentual
correspondente de cada centro de custo/sub-centro de custo em relação ao total. Mostrando também
os 11 próximos meses ao mês informado.

"Orçamento Previsto do Mês x Realizado no Mês " . O sistema gera o relatório mostrando os
valores previstos do Mês, a confirmar e realizado por centro de custo e detalhando por sub-centro de
custo, mostrando os percentuais entre Previsto x realizado  e Previsto x À confirmar + Realizado.
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"Orçamento Previsto Padrão x Realizado no Mês " .O sistema gera o relatório mostrando os
valores previstos Padrão, a confirmar e realizado por centro de custo e detalhando por sub-centro de
custo, mostrando os percentuais entre Previsto x realizado  e Previsto x À confirmar + Realizado.

4 Novidades Versão 3.1 (Venda)

1- Mudanças e correções na tela de Pedidos Rapido.

O sistema vai mostrar os dados da Empresa e um botão para acesso ao Pedido Rápido, clique no
botão para acessar.

Os dados da empresa e a logomarca você pode configurar no menu "Tabelas" / "Personaliza Form."
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Produtos Escolhidos:  Agora é possivel, Nesta lista de produtos escolhidos você pode modificar os
dados dos itens, basta clicar no Preço, Qtd. e altera-los.
Para excluir o item da lista basta zerar a quantidade.

Após a confirmação, se a forma de pagamento estiver configurada como o campo "Forma Cobrança"
preenchido com "Dinheiro", o sistema vai mostrar a tela de "Troco", onde você digita o valor recebido
e o sistema calcula o Troco.

O formato da tela mudou, para que ficasse mais preciso o controle de estoque, com isso foram
colocadas algumas consistencias, que não permitem por exemplo que feche a tela com um pedido
em aberto.

1- Mudanças na tela de "Personalização de Formularioa" (menu "Tabelas"/"Personaliza
Form.").
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Nesta tela você vai encontrar também as opções de permissão para acesso a campos do pedido, por
exemplo se você não quer permitir a alteração do preço do produto no momento do pedido (Pedido
ou Pedido Rápido), basta informar "Não".

E assim para os demais itens, com isso você pode personalizar a entrada de dados no sistema.

3- Criação do Modulo "Gerencial".

Esta sendo criado uma nova opção do menu, onde foram transferidas para ela os Relatorios e
Graficos que ficavam na opção do menu "Vendas", com isso agora é possivel criar permissào
especifica para este modulo no cadastro de usuarios do sistema.

Também foi criado no cadastro de usuarios o modulo chamado "Manipulação"
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Onde você pode definir para o usuario se ele tera permissão para manipular os dados do pedido,
esta função so fara sentido se as permissões que fica na tela de "Personaliza Form." estiverem
preenchida com "Não".

4- Associação de Clientes com Vendedor.

Agora, no cadastro de clintes, Opcionalmente você pode informar o Nome do Vendedor
Responsavel, assim quando incluir um pedido para o cliente, o vendedor sera preenchido
automaticamente.

 

5- Informações Comerciais do Cliente.

Foi criado uma nova etapa no cadastro de clintes, na Pasta "Comencial", você pode ver todos os
produtos que o cliente já comprou, e para cada produto você consegue ver o "Estoque do Cliente" , a
"Data da Primeira Compra" e "data da Ultima Compra", a "quantidade na ultima compra" e o "valor
Ultima Compra", com isso se você informar na lista o campo "Periodo Consumo" e "Consumo no
Periodo" , o sistema vai mostra os campos "Sugestão proxima Compra" e "Sugestão de Quantidade
para Proxima compra" , ou seja o sistema calcula, de acordo com o consumo que você informou,
quando aproximadamente o estoque do cliente vai acabar e qual a quantidade que você deve sugerir
para que ele compre:
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Nesta tela você tem também a posição financeira do clientes, Mostrando se ele esta em Dia,
Atrasado ou Inadiplente, (Quando o atraso ultrapassar 30 dias).
Você pode atribuir um Limite de Compra para o cliente e o Bloqueio de pedido para valores maior
que o limite.
Pode ver também todas as parcelas das compras do cliente e sua situação.

6- Novas forma de pagamento de comissão para vendedores.

Agora no cadastro de vendedores você pode escolhe o campo "Tipo de Calculo de Comissão" que
pode ser:
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Tipo de Calculo da Comissão: Você pode informar um dos seguintes tipos:
   % Sobre Valor bruto dos itens (Pago por Parcelas)  : Calcula o Percentual de comissão sobre o
valor dos itens do pedido, antes do desconto, e gera o valor da comissão a ser pago parcelado da
mesma forma que o pedido.
   % Sobre Valor liquido dos itens (Pago por Parcelas) : Calcula o Percentual de comissão sobre o
valor dos itens do pedido, depois do desconto, e gera o valor da comissão a ser pago parcelado da
mesma forma que o pedido.
   % Sobre Valor liquido do pedido (Pago por Parcelas) : Calcula o Percentual de comissão sobre
o valor total do pedido, depois do desconto e acrecimos,  e gera o valor da comissão a ser pago
parcelado da mesma forma que o pedido.
   % Sobre Valor bruto do pedido (Pago por Pedido) : Calcula o Percentual de comissão sobre o
valor total do pedido, antes do desconto e acrecimos,  e gera o valor da comissão a ser pago em uma
unica parcela.
   % Sobre Valor Liquido do pedido (Pago por Pedido) :Calcula o Percentual de comissão sobre o
valor total do pedido, depois do desconto e acrecimos,  e gera o valor da comissão a ser pago em
uma unica parcela.
   Valor pela quantidade de itens  (Pago por Parcela)  : Gera o valor da comissão, multiplicando a
quantidade de itens do pedido, pelo valor de comissão, (Informando no campo "R$ Valor Comissão),
a ser pago parcelado da mesma forma que o pedido.
   Valor por pedido  (Pago por Parcela) : Gera o valor da comissão de acordo com o valor de
comissão, (Informando no campo "R$ Valor Comissão),  a ser pago parcelado da mesma forma que
o pedido.
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Valor pela quantidade de itens  (Pago por Pedido) : Gera o valor da comissão, multiplicando a
quantidade de itens do pedido, pelo valor de comissão, (Informando no campo "R$ Valor Comissão),
a ser pago em uma unica parcela.
   Valor por pedido   (Pago por Pedido) :Gera o valor da comissão de acordo com o valor de
comissão, (Informando no campo "R$ Valor Comissão),  a ser pago em uma unica parcela.

7- Nova forma de calculo na tela de "Formas de Entrega".

Dados da forma de entrega:

Agora é possivel definir a forma de calculo do custo por ser , valor por unidade, (exemplo R$10,00
por Kg) ou Percentual sobre o valor bruto do pedido, (exemplo 10% sobre o pedido).

Custos por região: Define o custo de entrega por região, podendo criar um custo por faixa de
unidades, por exemplo até 1 Kg o custo é 12,00, até 2 Kg o custo é 15,00.
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5 Novidades Versão 3.1 (Contas)

1- Opção para pagamento de varias contas.

Pagamento Multiplos de Lançamentos

Para efetuar o pagamento multiplo de lançamentos, selecione a opção "Pagamento Multiplo" , como
isso fica ativo a forma de pagamento unico, após isso o sistema vai mostra o botão "Pagar Itens".
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Depois escolha os lançamentos a serem pagos clicando na coluna "Pagar" do lançamento
correspondente, você pode escolher quantos lançamentos for necessario.

Estes ficaram marcados:

Se desistir de algum lançamento basta clicar novamente em "Pagar", para que o sistema desmarque
o lançamento.

Apos escolher os lançamentos, clique em "Pagar Itens".

O sistema vai abrir a tela de pagamento, somando todos os lançamentos. Em seguida escolha a
conta que sera utilizada para pagamento, o tipo de lançamento, a data e o numero de documento
(opcional). e confirme o pagamento.

No exemplo foi pago 3 contas com o mesmo cheque.

2- Correções diversas.
    1- Quando gerar diferença do pagamento não estava gerando lançamento para o proximo mes.
    2- Quando gera diferença do pagamento , informar como default a propria conta origem do
pagamento.
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3- Coluna Disponivel mostrar valor mesmo que limite for zero.
    4- Conciliação esta deixando entrar sub-centro de outros centros de custo.
    5- Correção da função só lançamentos do mês.
    6- Correção da conciliação de extrato bancario .
    7- Correção do orçamento previsto.
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